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Открыть собственный обувной магазин, особенно в небольшом городе, где

конкуренция ещё не столь велика, - это бизнес , направленный на успех!

Представленный бизнес план магазина обуви, рассчитан на богатый ассортимент, 

для большого круга потенциальных клиентов. 

  

Описание магазина обуви

Режим работы  обувного магазина с 9.00 до 21.00, предлагаемый ассортимент

рассчитан на среднего потребителя. В продаже мужская, женская и детская обувь

средней ценовой категорий, а также сопутствующие товары.
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Исследование рынка

Прежде, чем начать любой бизнес, нужно проанализировать рынок, на котором

собираетесь работать: конкуренция в данном сегменте, объемы возможных продаж,

рекламные стратегии, запросы потенциальных клиентов.

Как открыть обувной магазин?

Вначале нужно определиться с местом, где будет находится магазин обуви:

павильон на рынке, отдел в торговом центре или магазин в отдельном здании.

Каждый тип несомненно имеет свои недостатки и преимущества, однако в качестве

более доходного и долгосрочного проекта лучше всего подойдет отдел в торговом

комплексе или арендованный (собственный) магазин обуви в отдельном здании.
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Следующий этап - это получение разрешений на торговлю, покупка оборудованиядля продажи обуви, а также выбор оптовых поставщиков. Можно работать по франчайзинговой схеме, тогда у Вас будет меньше проблем с выбором оборудования и с поиском хороших поставщиков обуви, однако Вы будете привязаны к договору с принятыми условиями, что лишит Вас определеннойсвободы в Вашем бизнесе.И последний шаг – компетентный персонал. Грамотные, вежливые, коммуникабельные продавцы – это залог хорошей выручки и значит хорошейприбыли от торговли обувью. Заработная плата должна зависеть от объемапродаж, тогда продавцы будут непосредственно заинтересованы в хорошейторговле.

  Финансовые расчётыЗатраты:    -   аренда от 300 000 рублей в год    -  оборудование от 100 000 руб.    -  первая закупка товара от 1 000 000 руб.    -  прочие расходы от 100 000 руб.Итого: от 1 500 000  руб. на открытие магазина.Доходы от 100 000 до 500 000 руб в месяц (учитывая расходы на  зарплату и налоги).Окупаемость от 1 года.
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